CONTRAT D’AGENCE COMMERCIALE
ENTRE LES SOUSSIGNES :

X, société [forme juridique] de droit (...), dont le siege social est situé au (...), inscrite
auprés de (...) sous le numéro (...), valablement représentée par (...) agissant en sa

qualité de (...)
A

Ci-apres dénommeée la « Société »,

NE PART,
ET

4

<
‘ ,aprés déno I’ « Agent»,
D’AUTRE PART,
i-aprés dénam individuellement la « Partie » et

PREAMBULE: { \
CONSIDERANT ‘ la Sociéte est activ}ians le secteur de (...) et qu’elle a développé a

cet égard divers produits;

Y [nom et prénom], domicilié(e) a (...),

La Société et I’Agent seront
collectivement les « Parties ».

C

CONSI la..Société a lintention de recourir aux services d’agents
commerciaux afin de commercialiser certains de ses produits ;

NSIDERwT QUE
C tefde la Société

ent a manifesté de I'intérét a commercialiser au nom et pour le
es produits de cette derniere ;

CONSIDER UE les Parties se sont dés lors rencontrées afin de définir les modalités
de leur collaboration.

En conséquence de quoi, il a été convenu ce qui suit :

1. Objet



La Société nomme I’Agent en qualité d’agent commercial, ce que I’Agent accepte.

L'Agent accomplira, de facon stable et continue, des activités de promotion et de
commercialisation des produits de la Société reprises a I'’Annexe | (ci-aprés les
«Produits »).

Le Territoire sur lequel I’Agent développera son activité est strictement limité aux pays
et/ou régions dont il est fait état a I’Annexe Il (ci-apres le “Territoire”).

Les Produits dont il est fait état a I’Annexe | seront susceptibles\d’é difiés
unilatéralement par la Société sans qu’il soit nécessaire que I’Agent d on accord.
La Société devra toutefois en avertir I’Agent au moins 30 jours a I'avance.

2. Engagements pris par I’Agent

N
L'Agent s’engage a déployer ses meilleurs efforts afin écuter,au et pour le
compte de la Société, les activités de promoti e commercialisation des Produits.

L’Agent agira de bonne foi et s’engage a veiller aux intéréts de la Société.

L’Agent se chargera de la prospection du Territoire, a savoirla'Visite de la clientéle et la
recherche de nouveaux clients. Y 4

L'Agent négociera les transactions ant io pte la grille des prix des Produits
reprise a I’Annexe lll et les conditions générales de vente de la Société dont il reconnait
avoir regu un exemplai \

Au terme des né‘ciation ,I'Agent env)ra par fax et par e-mail a la Société un bon de
commande. Les informations reprisesssur ce bon de commande devront étre correctes
et complé n cas de refus du bon de commande par la Société, I’Agent en avertira

directemen /

ent se chargera'du suivi des affaires et prendra toutes les mesures appropriées en
d’assuq le succ es Produits.
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